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Lumea ta exterioara este o reflectie a celei interioare. Mai jos se regasesc
anumite afirmatii pe care cei mai multi oameni, care de alfel nu isi valorifica
timpul sau serviciile, le consider adevarate. Sa vedem in care dintre acestea te
regasesti/care ti se pot aplica:

Deseori imi ofer timpul si serviciile gratuit, in detrimental afacerilor
personale;

Nu ma simt confortabil sa cresc preturile, asa ca prefer sa nu o fac;
Fac reduceri serviciilor mele, chiar si inainte de a primi vreo obiectie;
Permit o variatie sau un schimb pentru serviciile mele;

Nu ma atasez de oamenii care au bani;

Fac tot posibilul sa evit sa am de-a face cu banii (carduri de credit, fara
schimburi sau sa platesc la intdmplare);

Invinovatesc sistemul, ca partener, drept contabilul meu, cel care taxeaza
situatia mea financiara;

Imi stabilesc preturile, bazdndu-ma pe cat stiu cd le este clientilor mei
confortabil sa plateasca;

Cred ca trebuie sa muncesc din greu, multe ore, pentru a putea fi platit;
Nu am economii, am datorii Si nu stiu pe ce se duc banii mei;

Familia mea s-a luptat intotdeauna cu lipsa banilor si nu a castigat niciodata
foarte mult. Cred ca asa merg lucrurile;

Rareori, aproape niciodata nu-mi verific numarul de telefon - personal sau de
serviciu.




Pe masura ce priviti raspunsurile date, ce observati?

Astarzi este ziua in care castigurile prea putine inceteaza!
Completeaza aceasta propozitie...

Imi promit mie si afacerii mele ca...

Exercitiul 2 - Rezistenta la sursa de venit

Finalizeaza aceasta propozitie...

Anul acesta o sa castig ......... EURO/£

Care este primul lucru la care te-ai gandit in mod inconstient cand ai
vizualizat cifra?

Este vorba de rezistenta? Daca da, ce fel de rezistenta simti? (intrevezi
semne de rezistenta?) De ce reactionezi astfel? Noteaza primul lucru la care
te gandesti atunci cand iti adresezi aceste intrebari.




Cei dintre voi, care aveti un serviciu propriu sau produse ale propriului
business, cand ati crescut preturile ultima data?

Listeaza aici ofertele sau produsele tale (daca ai mai multe produse,
precizeaza-le pe primele 5 si costul fiecaruia.

Gandeste-te la tinta ta de castig pentru 2020. Gandind invers, cat ar trebui
sa reprezinte vanzarile tale lunare pentru a ajunge la suma propusa? Cat ar
trebui sa mai vinzi pentru a-ti atinge scopul? De cati clienti ai mai avea
nevoie in plus?

Fii sincer, este realizabil cu pretul tau actual, cu cate ore muncesti pe
saptamana?

Haide sa consideram in plus 15% din preturile tale actuale, scrie cum ar
arata acest lucru in termenii acestor costuri.




Cum te simti la vizualizarea acestor cifre? Care au fost primele tale ganduri?

Haide sa crestem preturile tale cu 25%, scrie cum ar arata acest lucru in
cifre.

Haide sa crestem preturile tale cu 50%, scrie cum ar arata acest lucru in
cifre.

Cum te simti cand privesti aceste cifre? Care a fost gandul tau initial?

Uitandu-te la aceste cifre, tinta ta pentru venitul din 2020 este la fel ca
proiectul initial? Dacad nu, de ce?




Exercitiul 3 - Schimba lucrurile!

Uneori ramanem atat de blocati in afacerea noastrd, incat nu putem sd
vedem padurea de copaci, nici modalitati de a stabili un target ascendant
pentru o anumita luna.

Se regdsesc aici cateva exemple de lucruri pe care le poti face chiar acum
pentru a te asigura ca-ti indeplinesti venitul-{inta din fiecare luna:

e Urmareste-ti ultimele facturi;

e Anunta vanzare cu reducere pentru produsele sau serviciile tale pentru o
perioada limitata;

e Creeaza un nou produs;

e Creeaza o noua oferta.

Realizeaza mai jos o lista cu toate ideile care iti vin in minte pentru a-ti
atinge venitul-tinta pentru luna martie si creste venitul per total.

Din ideile pe care le-ai listat, care vor fi puse in practica si cand? Vreau sa iti
impui o data si sa o notezi!




Exercitiul 4 - Stabilirea tintei

Care sunt obiectivele afacerii tale pentru urmatoarele 90 de zile? (fara sa te
gandesti la venit, dar relationate producerii de bani) De exemplu, creeaza si
lanseaza un produs nou, creste-ti numadrul abonatilor de email cu 100%. Fii
clar!

Acum as vrea sa-ti stabilesti prioritatile - de la cele mai importante, la cele
mai putin relevante. Gandeste-te la ele intermenii producerii de bani!

Acum, pentru fiecare tintd, vreau sa pornesti de jos, sa stabilesti sarcinile si
un timp pentru angajamente.

De exemplu, daca scopul tdau pentru urmatoarele 90 de zile este sa ifi cresti

lista de email cu 1000 de urmaritori, atunci ar trebui sa multiplici 4 x FB si
sa incepi din data x/x/2021.

FELICITARI!

REVENDICAREA SUCCESULUI TAU FINANCIAR ESTE IN PLINA
MANIFESTARE!




